Toute personne extérieure au club

©

Recruter de nouveaux odhérents

%

Deux heures & une demi-journée

— _—

* Le responsable de I'accueil présente le club (dont une visite guidée des installations), ses dirigeants
et les offres promotionnelles destinées & l'invité.

* Le parrain accompagne son invité dans les différentes activités organisées par le club :

- Jeu en simple.

- Jeu en double.

- Jeux d’adresse.

- Jeux de cibles, ete.

* Le club offre un pot de bienvenue.

NE PAS OUBLIER

* Inciter fortement les membres & promouvoir |'opération aupreés de leurs relations.

Exemple : intéressement des membres a I’adhésion d’une personne au club {cadeau, réduction, efc.).
* Prévoir le prét éventuel de raquettes.

* Penser a l'utilisation du Pass tennis (entre mai et ao0t).
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